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Preguntas y respuestas 

ESTADOS UNIDOS 

Addendum 

El representante del Taipei Chino ha presentado la siguiente respuesta adicional a las preguntas 
formuladas por los Estados Unidos, para su distribución a los miembros del Grupo de Trabajo sobre 
la Adhesión del Taipei Chino. El presente texto y los documentos distribuidos anteriormente con las 
signaturas L/7189/Rev. 1 y L/7097 y adiciones se examinarán en la reunión del Grupo de Trabajo prevista 
para los días 12 a 15 de octubre de 1993. 

Respuesta III-9-2 

La Comisión de Comercio Leal, en una carta interpretativa, registrada como 
N" (82)-Kou-Yi-Tze-52568, de fecha 17 de julio de 1993, sostiene que la Unión de Cooperativas se 
estableció de conformidad con la Ley que rige las cooperativas, y que la Administración Central de 
Personal del Yuan Ejecutivo y el Ministerio de Educación han encomendado a esa Unión el suministro 
de los productos necesarios a los funcionarios públicos y a los empleados de las instituciones de 
enseñanza. Sus prácticas no entran en el ámbito de aplicación de las disposiciones relativas a los 
monopolios y a la colaboración horizontal contenidas en la Ley de Comercio Leal; tampoco se rigen 
por los artículos 19 y 24 de dicha Ley. 

Actualmente hay 55 tiendas de propiedad estatal abiertas. Dos se han abierto en los últimos 
tres años, pero durante el mismo período se han cerrado cuatro. 

En 1992 se abrió solamente una tienda. 

La Unión de Cooperativas se estableció de conformidad con la Ley que rige las cooperativas, 
y también se rige por esa Ley en cuanto a otros aspectos. 

La Unión de Cooperativas es una entidad privada a la que el Gobierno le ha encomendado 
la función Je proveer a las necesidades diarias de los funcionarios públicos y de los empleados de las 
instituciones de enseñanza. En el desempeño de esas funciones adopta las decisiones relativas a los 
precios de conformidad con el Reglamento que rige sus prácticas de negociación. El procedimiento 
de adopción de decisiones previsto es el siguiente: 

1) Los proveedores de los productos que ha de comprar la Unión presentan cotizaciones 
de precios (precio de mercado y precio preferencial). 
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2) Sobre la base de esas cotizaciones, la Asociación realiza un estudio de precios enviando 
su personal a los grandes almacenes, supermercados y tiendas al por menor para recopilar información 
sobre el precio de mercado y el nivel de consumo del producto de que se trate. 

3) Tenemos en cuenta el resultado del estudio del mercado, la situación del mercado y 
la popularidad de la marca, se determina un precio básico que será entre un 15 y un 30 por ciento 
más bajo que el precio de mercado, y ese precio se presenta a un grupo especial para que lo examine 
y apruebe. 

4) Una vez aprobado el precio básico, se establece un grupo especial para negociar 
directamente con los proveedores; si el precio negociado es inferior o equivalente al precio básico 
será aceptado, en cambio, no será aceptado si es superior. 

5) El precio negociado que se haya aceptado se presenta al grupo especial para que lo 
examine y apruebe; una vez aprobado, el precio se convierte en el precio de abastecimiento del producto 
de que se trate; el precio de venta en las tiendas al por menor en el marco de la Unión es un 2 por 
ciento superior al precio de abastecimiento. 

ó) Los precios fijados de conformidad con el procedimiento descrito se presentan al 
Presidente de! Consejo de Administración para su aprobación y publicación. 

7) Después de la publicación del precio, la Unión procede a firmar el contrato con el 
proveedor y adquiere el producto para la venta en las tiendas al por menor. 

Actualmente existen 55 tiendas al por menor de propiedad estatal; entre ellas hay 17 (es decir, 
el 31 por ciento) que se encuentran en tierras públicas arrendadas o dadas en préstamo. 

En los economatos del Ministerio de Defensa se encarga de la negociación de los precios un 
grupo especial, integrado por representantes de las fuerzas armadas, auditores y funcionarios 
familiarizados con la administración de economatos. El grupo especial negocia el precio directamente 
con los proveedores sobre la base de un precio máximo que se determina de conformidad con las 
condiciones del mercado. Si ambas partes no logran convenir en un precio que sea inferior o igual 
al precio máximo, se considera que la negociación ha fracasado. En esas circunstancias, funcionarios 
de alto nivel convocan una reunión para decidir si celebrarán otra negociación con los proveedores. 

De ordinario, los precios a los que compran los productos los economatos del Ministerio de 
Defensa son más bajos por las siguientes razones: 

i) los economatos compran los productos directamente a los fabricantes y no en el comercio 
mayorista o minorista, 

ii) compran en tan grandes cantidades que reducen los costos del proveedor y, por lo tanto, 
se benefician con un descuento considerable, de dos tercios del precio de compra. 

Los economatos del Ministerio de Defensa venden los productos a un precio 2 por ciento superior 
al precio al que los han adquirido. Con el margen del 2 por ciento se cubren los gastos de explotación. 
En cambio, en las entidades comerciales, como los grandes almacenes y supermercados, el margen 
es de un 20 a un 30 por ciento superior a los costos de abastecimiento. 


